
co najmniej kilkuletniego doświadczenia i znajomości rynku materiałów drewnopochodnych, 
doświadczenia w budowaniu sprzedaży b2b,
doświadczenie w sprzedaży na rynkach zagranicznych, 
biegłej znajomości języka obcego,
wysokiej kultury osobistej,
wysokiego zorientowania na cele biznesowe,
aktywnego udziału w budowaniu procesów biznesowych firmy oraz jej kultury organizacyjnej,
angażowanie się w udoskonalanie tych procesów pod kątem efektywności i skuteczności działania.

Osoby zainteresowane prosimy o przesłanie zgłoszenia w formie CV wraz z klauzulą zgody

Zastrzegamy sobie prawo do kontaktu tylko z wybranymi osobami

Klauzula zgody oraz obowiązku informacyjnego
Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w CV oraz liście motywacyjnym 
Administratorowi, którym jest Sklejka-Eko S.A. w celu przeprowadzenia procesu rekrutacji.

Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w CV oraz liście motywacyjnym 
Administratorowi, którym jest Sklejka Eko S.A. w celu wykorzystania w procesie przyszłych  rekrutacji.

Oświadczam, że jest mi znana treść obowiązku informacyjnego znajdującego się na stronie
https://www.sklejkaeko.pl/obowiazek-informacyjny/

Oferujemy

Umowę
o prace

Atrakcyjne
wynagrodzenie

Prywatną opiekę 
medyczną

Pakiet grupowego
ubezpieczenia

 na życie

Dofinansowanie
do wakacji

Dofinansowanie do:
sportu, kultury,

rozrywki

3 FIRMY JEDNA KULTURA
ORGANIZACYJNA

Przedstawiciel handlowy

lokalizacja firmy: Ostrów Wielkopolski

Od kandydatów oczekujemy:

Zakres odpowiedzialności:
aktywny rozwój sprzedaży na rynkach zagranicznych,
praca z Klientami w zróżnicowanych modelach biznesowych i branżach, 
systematyczny wzrost wyników i wzmacnianie konkurencyjności w ramach efektywnego procesu
sprzedaży,
dbałość o wysoką jakość obsługi Klientów oraz wizerunku Spółki.

Jeśli lubisz wyzwania, bezpośredni kontakt z ludźmi 
i odpowiada Ci praca w terenie 

powinieneś/-nnaś zgłosić się do nas 

Narzędzia pracy:
samochód, telefon,

laptop


